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Die Herausforderung

EV-Gebrauchtwagen stehen. Und kosten / EV-Neuwagen werden mit geringen Margen verramscht

Immer mehr gebrauchte E-Fahrzeuge bleiben langer auf dem Hof — sie binden Liquiditat, verunsichern
Kunden und Gberfordern viele Verkaufsteams.

EV-Neuwagen finden nicht die notwendigen Abnehmer, um die Verkaufsziele zu erreichen.

Der EV-Bestand wachst —aber das Wissen im Verkauf wachst nicht mit.
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Unsere Losung

Wir machen lhre Teams fit fur den EV-Markt

Unser modulares Trainingskonzept bereitet Ihre Mitarbeitenden zielgenau auf die Herausforderungen im
elektrifizierten Gebrauchtwagenvertrieb vor — markenoffen, praxisnah, mit echtem Verkaufsfokus. Ob kleines

Autohaus oder groBe Gruppe: Wir liefern Klarheit, Argumente und Verkaufskompetenz.
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Der Strategie Kick-Off

Der EV-Strategie Workshop

Zielgruppe: Management
Dauer: 1 Tag vor Ort
Teilnehmer: Max. 12
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Vom IST zum Ziel — mit Know-how und Klarheit
Im interaktiven Tages-Workshop mit Ihren Entscheidern vermitteln
wir praxisnahes E-Mobility-Wissen und entwickeln einen

strategischen Fahrplan — passend zu Standort, Team und Zielbild.

Inhalt: Management Workshop mit Entscheidern, Abgleich Chancen

und Risiken, Aufsetzen einer E-Mobility Strategie, Ableitung erster
Aktivitaten.

Eignet sich hervorragend als Projektstart im Unternehmen.
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Die Trainingsmodule

E-Mobility Basistraining — den Kundenerwartungen entsprechen

Da viele Mitarbeiter noch wenig Erfahrungen mit der E-Mobilitat hatten, klaren wir hier faktenbasiert Uber die Entwicklung und
den Status der E-Mobilitat heute auf. Ressentiments werden widerlegt, echtes Fachwissen geschult.

Nach dem Basistraining verfugen die Teilnehmer Uber das Grundwissen welches E-Mobility Kunden schon heute erwarten.

Reichweite & Ladeinfrastruktur 3. Batterie & Kosten
BAWERY Ladezeiten HPC 10 - 80% tinges Kostenrisiko fir esitzer
TECHNOLOGY

Lernziele

Die Teilnehmer

+ verfligen Uber E-Mobility Grundwissen

+ kennen die Vor- und Nachteile der E-Mobilitat

 kdnnen einen GroRteil von E-Mability orientierten Kundenanfragen beantworten|
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Inhalte

Antriebsarten

Die Geschichte der E-Mobilitat
E-Mobilitat in Deutschland
Umwelt Aspekie
Kreislaufwirtschaft und Rohstoffe
Nutzungsphase des Akkus
Laden

Sicherheit

Tipps & Tricks
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Zielgruppe: Personen mit Kundenkontakt

Dauer: 180 Minuten / Online
Teilnehmer: Max. 20 Sicherheit, Zahlen-Daten-Fakten.

Inhalt: Historie, Rohstoffe und Umwelt, Batterietechnik, EV-C)kosystem, TCO,
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Die Trainingsmodule

E-Mobility Advisor Training — Uberzeugen statt nur erklaren

lhre Verkaufer kennen das Produkt — doch E-Mobility-Kunden brauchen mehr als Fakten. Sie haben Fragen, Zweifel und Angste.
Im Advisor Training lernen lhre Mitarbeitenden, diese Hurden gezielt abzubauen und aus Interessenten begeisterte Kaufer zu

machen. Das Ergebnis: mehr Vertrauen, mehr Abschlusse, mehr Erfolg.

E-hobility Recan BATTERIE MANAGEMENT SYSTEM

Lernziele
Die Teilnehmer ...
+ Kennen die besonderen Bedirinisse der E-Mobilitatskunden.
i richtete Argumentation im Bereich E-Mobilitat anwenden.

- E—— o |- Schadenstrio Bereb
- - 3 . el | C
WHAT? === . N die = E-Beraters und kénnen diesen vor Kunde anwenden
OIHN VerweRA g sck == « habe 3 n den Bereichen Cross Seling und Abschlusssicherheit gestarkt
== + Kkennen das E-Mobility Okosystem

Inhalte
+ Recap und Vertiefung E-Mobility Basis Training
« KundenbedUrfnisse von E-Mobility Kunden und der Umgang damit

Gruppenarbeit / R

+ E-mobilio E-Berater Funktion und Anwendung
+ Methoden zur E-Mobility Kundenakquise
+*  Anwendung von SOH Zertifikaten

Zielgruppe: Verkaufer & Berater Inha‘i'lt:
Dauer: 1 Tag EV-Okosystem, Kundenbedurfnisse, Beratung von EV-Interessenten,

Teilnehmer: Max. 15 State of Health, Einkauf & Verkauf von EVs,
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Die Trainingspakete

Drei Pakete = passend zu lhrer Unternehmensgro3e (Alle Module individuell anpassbar)

Paket
SMALL

MIDDLE

LARGE
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Zielgruppe
bis 50 zu schulender Mitarbeitenden

ab 100 zu schulender Mitarbeitenden

ab 250 zu schulender Mitarbeitenden

L EE

Prasenz-Workshop, Online-Modul,
Verkaufstraining

Wie oben + weitere Trainingssessions

Wie oben + Train the Trainer mit
internen Trainern (auf Wunsch),
Nachhaltigkeitsbegleitung
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Umsetzungsbeispiel (Middle)
Far Ihre Bedurfnisse anpassbar.

Prasenz Workshop: 12 Teilnehmer aus Management oder Fachverantwortung
Online Modul Basis: 80 Teilnehmer
Advisor Training: 45 Teilnehmer (Verkauf NW / GW, Serviceberater, Marketing)

Tofe An.zahl Max. Dauer e :Anzahl Events
Teilnehmer fur 100 Personen

Prasenz-Workshop, 12 1 Tag Management 1
Online Modul 20 180 Min. Personen mit Kundenkontakt 4
Advisor 15 1 Tag Verkaufer / Berater K]
Konzeption 1 Tag Individuelle Anpassungen 2

Topic Monat 1 Monat 2 Monat 3

Prasenz-Workshop, 1

Online Modul 3 1

Advisor 2 1

Konzeption 2
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Jetzt ins Handelnh kommen bevor der Bestand weiter wachst

Ob Einzelstandort oder Handelsgruppe — wir machen lhre Teams verkaufsstark fur den EV-
Gebrauchtwagenmarkt. Lassen Sie uns 15 Minuten sprechen —und herausfinden, welches

Modell zu Ihrem Haus passt.

>

Athos Giannelli

!

Founder & CEO

+49 178 458 9803
athos@gp-international.de
www.gp-international.de
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