12 Elemente Exposé

Am Anfang des Buchprojekts steht das Exposé!

Nur mit professioneller Planung entsteht aus einer
guten Idee auch ein exzellentes Businessbuch.

Das Exposé mit seinen 12 Elementen ist die
Voraussetzung fir einen effizienten Schreibprozess!

So schreiben Sie weder an Zielgruppe noch Thema vorbei.

Und Sie Gberzeugen Verlage von lhrer Buchidee!

Ich unterstlitze Sie gern im gesamten Prozess,
lhre Sabine Clever



1 Deckblatt

Nennen Sie neben Verlagsangaben,
Arbeitstitel und Kontaktdaten auch
die Relevanz des Themas!

Tipp: Figen Sie ein Foto nur ein, wenn

es eine Bedeutung fiir das Buch hat.

@@

4 Angaben zum Buch

2 Autor*in

Geben Sie ,Regalplatz”, Format,
Umfang, Abbildungsanzahl, Status
des Projekts und Abgabetermin an!

Tipp: Planen Sie gentigend Zeit fur die
Fertigstellung des Manuskripts ein.

Verdeutlichen Sie in einer Kurzvita
Ihre Expertise und nennen Sie lhre
bisherigen Publikationen!

Tipp: Sagen Sie auch etwas zu lhrer

Motivation bei der Themenwahl.

5 Kernidee
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SBUCH Die 12 Elemente eines professionellen Exposés

3 Titel

Erlautern Sie das zentrale Thema
des Buches und beschreiben Sie,
worum es im Kern geht!

Tipp: Achten Sie schon hier darauf, das

Besondere der |dee herauszustellen.
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Bieten Sie zusatzlich zum Arbeitstitel
weitere pragnante und originelle
Alternativtitel inkl. Untertitel an!

Tipp: Orientieren Sie sich an den Titeln

erfolgreicher Biicher - ohne zu kopieren.

6 Inhalt

Skizzieren Sie die Gliederung und
beschreiben Sie, wie genau welche
Themenaspekte dargestellt werden!

Tipp: Prufen Sie, ob alles auch fur einen

Laien gut verstandlich ist.




SBUCH Exposé

/ Inhaltsverzeichnis

Verfassen Sie ein vorlaufiges
Inhaltsverzeichnis mit kurzer
Beschreibung der Kapitelinhalte!

Tipp: Achten Sie auf einen logischen,

argumentativ stimmigen Aufbau.

s

10 Konkurrenztitel

8 USP

Listen Sie die wichtigsten Bucher zu
Ihrem Thema auf und grenzen Sie
Ihr Buch dagegen ab!

Tipp: Checken Sie, ob es ein
Standardwerk zu lhrem Thema gibt.

Sie mochten Unterstiitzung? Gern bespreche ich lhre Buchidee mit lhnen! Wir planen ihr gesamtes Buch und verfassen ein professionelles Exposé!
Schreiben Sie mir einfach eine kurze Mail und wir vereinbaren ein kostenfreies Vorgesprach.

Nennen Sie die Verkaufsargumente
und das Kriterium, welches gerade
Ihr Buch so besonders macht!

Tipp: Nennen Sie bei einem bekannten

Thema lhre ungewdhnliche Sichtweise.

11 Marketing
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9 Zielgruppe

Erlautern Sie Ihre Marketingstrategie
und Uber welche Kanéle das Buch
beworben werden kann!

Tipp: Sagen Sie auch, ob Sie fir

Vortrédge zur Verfligung stehen.
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Geben Sie an, fur welche Zielgruppe
das Buch welchen Nutzen hat und
wie groB der Zielmarkt ist!

Tipp: Grenzen Sie moglichst genau ein,

wen das Thema besonders interessiert.

12 Eigenbedarf

Schétzen Sie ein, wie viele
Freiexemplare und wie viele Bucher
zu welchem Rabatt Sie bendtigen!

Tipp: Erldutern Sie, fir was Sie die

Exemplare verwenden wollen.




